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Nem vitás, hogy ma már nem elég 
megtermelni a terményt, vagy szé-
pen felhizlalni az állatokat, az is leg-
alább olyan fontos, hogy ki hogyan 
és mennyiért tudja eladni őket. A jó 
ár eléréséhez pedig korszerű ismere-
tek, modern marketing, és kereske-
delmi tudás is szükséges. Aki ezek 
birtokában van, sokkal jobban tud 
érvényesülni az iparágban, és jobb 
áron tudja adni-venni a terménye-
ket.

A Magro.hu felvállalja ennek a tu-
dásnak az átadását és népszerűsíté-
sét az agrárium szereplői számára, 
azért, hogy minél több jól képzett 
gazda legyen az országban, akik 
gazdaságukkal elégedettek. 

Miről hallhat, ha eljön?

A konferencián szakemberek gya-
korlati példákon keresztül mu-
tatják be, hogyan és hol tudják ter-
mékeiket értékesíteni. Vagy honnan 
szerezhetik a legjobb információkat 
a felvásárló cégek a jó döntéseikhez. 
Szó lesz az internetes marketing és 
kereskedelem szabályairól, a termék-
hirdetések ideális elhelyezéséről, az 
AdWords megjelenésekről, a honlap 
készítésről, az internetes fizetési ga-
ranciáról. Szakemberek nyújtanak 
abban is segítséget, milyen pályáza-
tokra lehet számítani a következő 
években, hogyan és milyen agrár fel-
nőttképzésekre érdemes jelentkezni 
2020-ig, és hogyan kell tárgyalni a 
legjobb ár elérése érdekében. 

A konferencián a megszerzett tu-
dás mellé minden résztvevő aján-
dékba kapja az elhangzottakat ösz-
szegző Gazdag Gazda Tudásanya-
got is. Ráadásként pedig minden 

helyszínen kisorsolnak egy 40.640 
Ft értékű PFEUFFER GT1 halom 
hőmérő pálcát a Landasin-
Agrogazda Kft. felajánlásával! 

Helyszínek és időpontok:

2014. szeptember 2. (kedd) 
– Hajdúböszörmény

2014. szeptember 4. (csütörtök) 
– Szeged

2014. szeptember 9. (kedd) 
– Györköny

2014. szeptember 11. (csütörtök) 
– Budapest

A nap részletes programja

Vegyen részt a konferencián és 
gyarapítsa tudását, hogy gyara-
pítsa vagyonát!

Részletek és jelentkezés: 
www.magro.hu/rendezvenyek oldalon.

Támogató partnerek:

Hogyan kereskedjünk sikeresen a mezőgazdaságban?
Konferencia 4 helyszínen a Magro.hu-tól, mindent a kereskedelemről!

Gazdag Gazda Roadshow

A Magro.hu online mezőgazdasági piactér szeptember elején, 4 helyszínen egész napos rendezvényen 

kínál hiánypótló és korszerű tudást azon mezőgazdasági szereplők számára, akik szeretnének megismer-

kedni a sikeres kereskedelem és marketing fortélyaival. Emellett több hasznos téma is napirendre kerül a 

pályázatírástól az ártárgyalásokon át a mezőgazdasági épületek korszerűsítésének lehetőségéig.

9.00 – 9.30 Regisztráció

9.30 – 10.10

Gazdag Gazda, avagy hogyan kereskedjünk sikeresen?
Bóné Tímea, tulajdonos, Magro.hu

Németh István, ügyvezető, Magro.hu

10.10 – 10.30

A házigazda előadása
Hajdúböszörmény: Hogyan tehetjük biztonságosabbá a gabona átvételt?

Halmai Géza, Products Manager, Landasin Agrogazda Kft.

Szeged: id. Bata Károly, Agromehanika Kft.

Györköny: Zambelli COLORFERR Kft.

Budapest: Organit – Alpha-Vet Kft.

10.30 – 10.45 Kávészünet

10.45 – 11.45

Háttéripari blokk: építőipari cégek rövid előadásai
Mezőgazdasági épületek korszerű hőszigetelése 
Szatmári Zoltán, alkalmazástechnikai mérnök-tanácsadó, BACHL Kft.

Acélcsarnok minden mezőgazdasági igényre!

Raport László, ügyvezető igazgató, Frisomat Kft.

11.45 – 12.15

Vidékfejlesztési Program 2014-2020, új ciklus, új lehetőségek,
azaz pályázatokról-támogatásokról a gazdák szemszögéből!
Miklovicz Péter, cégvezető, pályázati szakértő, Gordius Solutions Tender Kft.

12.15 – 12.45 Ebédszünet

12.45 – 13.15

Ártárgyalások vezetése: avagy fontosak az ügyfél igényei,
de mi a helyzet a miénkkel?
Ujváry András, kereskedelmi szakértő, Exline Kompetenciafejlesztő és Tanácsadó Kft.

13.15 – 13.45
Hogyan és milyen agrár felnőttképzések válasszunk 2014-2020-ig?
Dr. Piros Márta, ügyvezető, Magiszter Menedzser Kft.

13.45 – 14.30

Lezárás, konzultáció
Lehetőség nyílik szakmai kérdések megvitatására, és mezőgazdasági kapcsolatok 

építésére.

GYÁRTÓK ÉS FORGALMAZÓK OLDALA


