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Contivo™ Orszagjaro Korut - sok esovel

Julius végén és augusztus elején, ot helyszinen tartott Contivo™ Orszdgjaro Korutat a gazddalkodoknak
a Syngenta Kft. A perkdtai, dioskdli, dobrokozi, szerencsi és kRarcagi rendezvényeken jelen volt a kRezdemé-
nyezés tobb partner-vdllalata, az AGRO.bio, a Vaderstad Kft. és a Yara Hungdria Kft., valamint a Massey
Fergusson gépek forgalmazojaként az Austro Diesel is. A Contivo™ Orszdgjdro Korut a versenyképes,
ugyanakkor talajkimélo gazddlkodds modszereit mutatta be a gazddlkodoknak.

El6adas és szantofoldi gépbe-
mutato varta volna a termeldket a
Debreceni Egyetem Karcagi Kuta-
16 Intézetében megtartott progra-
mon, am a terveket az el6z6 éjsza-
ka leesett nagy mennyiségi csa-
padék jelentésen dtirta. A
mez&gazdasagi technologidk gya-
korlati bemutatasara ugyanis a fel-
azott talaj miatt nem volt lehet6-
ség. A kiallitott Massey Ferguson
traktorokat és Viaderstad munka-
gépeket természetesen igy is be-
mutattak a gazdalkodoknak - ha
nem is munka kézben.

A legnagyobb MF traktor

Az Austro Diesel képviseletében
Léwi Barna koszontotte a megje-
lenteket a julius 314 rendezvé-
nyen, ahol 180-t6l egészen 350 16-
erd teljesitményig mutattak be
Massey Ferguson traktorokat.

LA Vaderstad Kft-vel ez mar a ti-
zedik kozos rendezvénylnk, és
ezeket mindig kiemelt esemény-
ként kezeljuk. Idén sincsen ez

Léwi Barna, az Austro Diesel magyarorszagi
marketingigazgatoja

mashogyan, ezért ujdonsigot is
hoztunk.” - fogalmazott a marke-
tingigazgato.

Beszédébdl kiderult, hogy a
2014-es év a schwechati kozponta
cég ¢letében ujabb mérfoldks.
Mig Magyarorszagon immar 11
éve forgalmazzik a Massey
Ferguson traktorait, kombadjnjait
és balazoit, addig idén mar a bal-
kani régio is hozzajuk tartozik. ,Ez
azt jelenti, hogy 9 orszigban lesz
jelen az Austro Diesel. A cseh,
szlovak, osztrdk és magyar piac
mellett mar a Balkdnon is kizarola-
gos import6r lett a vallalat”.

A dontés nem véletlen, hiszen az
Austro Diesel az utobbi években a
Massey Ferguson traktorok piaci
részesedését 2-3 szazalékrol tarto-
san 10 szazalékra emelte. A nép-
szertséget tobbek kozott annak is
koszonhetik, hogy 0 szazalékos
kamattal kindlnak finanszirozast a
partnereiknek. A népszertlség
masik oka a folyamatos fejlesztés,
igy nem meglepd, hogy egy uj-
donsaggal is késziltek a Contivo™
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Daoda Zoltan, az AGRO.bio szakmai
igazgatdja

bemutatora. ,Hazankban most de-
butdl a Massey Ferguson legna-
gyobb traktorszéridja, méghozzd a
8700-as. Ebben a sorozatban 270-
t6l egészen 400 loersig tudunk
erégépet ajanlani” - tudtuk meg
Léwi Barnatol.

Talajbaktériumtol
a miitragyaig

Az AGRO.bio részér6l Daoda
Zoltan is beszélt a cég és a
Contivo™ program céljairol. A
mikrobiologiai készitményeirdl is-
mert vallalat is tobb éve vesz részt
a Vaderstad Kft. tavaszi és nyari
orszagjard koratjain. ,Nagy orom,
hogy ezek a programsorozatok
egybeforrtak a Contivo™ prog-
rammal” - mondta el a szakmai
igazgatd. Az AGRO.bio szintén a
szant6foldoén mutatta volna be
termékeit, koztik kiemelve a szar-
maradvanyok bontdsara hasznal-
hat6 oltdanyagot.

,2001 ota vagyunk jelen a ma-
gyar piacon - tobbek kozott a
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Kovacs Andras, a Yara Hungaria Kft.
képviseletében




www.agroforum.hu

A rendezvény sziinetében a Contivo™ szaktanacsadasi programért a kelet-magyarorszagi
régioban felelds Barta Laszlot, a Syngenta szaktanacsaddjat kérdeztiik a program kapcsan
a mogottiik allé honapok gyakorlati tapasztalatairol

Barta Laszlo, a Contivo program helyi
teriileti képviseldje

N Milyen az eddigi érdeklodés
a Syngenta altal ,,élesben’” ez
év januarjaban utjara inditott
Contivo™ szaktanacsadasi
program irant, és milyen ta-
pasztalatokkal gazdagodtak
az elmult honapok soran?

Mara mar orszagosan kozel 60 gaz-
dasag és tobb mint 30 ezer hektar tar-
tozik a szaktanacsadasi programunk
»€gisze ala”. A belépd partnerek — ed-
dig ugy tapasztaljuk — nyitottak e Ma-
gyarorszagon teljesen Ujnak szamito
kezdemeényezés irant. A programunk-
ban kinalt portfoli6 gyorsan elnyer-
te a gazdalkodok tetszését. Az eltelt
idészak soran a program azt is bebi-
zonyitotta, hogy a csatlakozott straté-
giai partnerek révén szamos felmeru-
|6 problémara tud, ill. tudott valaszt,
megoldast adni.

N Neéhany példat is tudna emli-
teni olvasoink szamara?
Példaul a nitratérzékeny terlletek
kérdése, amelyek nagysaga az utob-
bi évek soran jelentésen megnétt az
orszagban, és igy bevezetésre ke-
rult kotelezd elGirasként a talajvizs-
galat. A szolgaltatasunk elemeként
a Contivo™ programban résztvevék
szamara gyorsitott eljarasban, kedve-
z8 feltételekkel és rdvid hataridével

tudjuk biztositani mind a talajmintavé-
telt, mind pedig a -vizsgalatot.

Az eddigi tapasztalataink alapjan igen
nagy igény mutatkozott a program
részeként kinalt finanszirozasi és biz-
tositasi lehetéségek irant is. Ennek
oka, hogy a stratégiai partnerek kozul
mind a pénzintézet, mind a biztosito is
megkuldmbdztetett figyelmet szentel,
kiemelt Ugyfélként kezeli a Contivo™
programban részt vevd gazdalkodo-
kat, igy azoknak az ugyintézés feltét-
elei kedvezébbek és rugalmasabbak,
pl. nem kell az tgyintézéshez sorban
allniuk, idépontot kérnitk, hanem a
bank és a biztositd szakemberei ke-
resik fel 6ket.

S~ A Contivo™ program valéban
egy élo és folyamatos szakta-
nacsadast kinal a gazdalko-
doknak?

A Contivo™ olyannyira él§ és folya-

matos szaktanacsadasi rendszer,

hogy mi, a Syngenta munkatarsai
telies egészében felmérjik az adott
gazdasagot (adottsagait, a lehetfsé-
geket), kéthetente személyesen kon-
zultalunk a gazdalkodokkal, igy az
adott gazdasagra és ndvénykulturara
vonatkozéan mindig okszerlien, nap-
rakészen tudunk gyakorlati tanacsot,

iranymutatast adni a talajmUvelés, a

tapanyag-utanpadtlas, a fajtavalasztas

és a novényvédelmi megoldasok te-
kintetében.

N Miben latja és hogyan foglal-
na éssze a Contivo™ szakta-
nacsadasi program legfébb
s,hozadékat” a gazdalkodok
szamara?

Mindenképpen az el6bb emlitett két-

hetenkénti személyes konzultaciokat

emelném ki, ugyanis az nagyon So-
kat tud segiteni egy gazdalkodd sza-
mara, amikor bizonyos agrotechnikai
eljarasokban megakad, vagy dontési
helyzet elé kerUl, akkor van egy olyan
kilsé személy, aki objektiven latva az
adott gazdasag lehetbségeit, felelbs
szakmai véleményt mond neki, mert

akar a talajm(velést, akar az input-
anyag-valasztast nézzik egy-egy jo
vagy rossz déntésen nagyon sok mu-
lik. Az eredményesség pedig végsd
soron nagyon sok apro részletbdl te-
v8dik ossze.

A program alapcélia az, hogy sze-
meélyre szabott ajanlasokkal — igazitva
a kornyezeti és Uzleti/piaci kortlmeé-
nyekhez — segitse a gazdalkodokat a
legnagyobb jovedelmezdséget elérni
a munkajuk soran.

SN Lehet nemet is mondani az
egyes javaslatokra a szakta-
nacsadas soran?

Természetesen, mi, szakemberek nem
diktatumokat, hanem  technologiai
ajanlasokat fogalmazunk meg. Szak-
tanacsadasunk soran egyfajta ,szak-
mai csomagot” biztositunk a partne-
reink szamara, amelybdl 6k opciona-
lisan azt valasztanak ki, azt fogadnak
meg, ami szamukra érzéseik szerint a
leginkabb megfelel§. Természetesen
a gazdalkodok jol felfogott érdeke,
hogy a termékfejlesztéseinkbdl, gya-
korlati tapasztalatainkbol szarmazd
informacidinkat minél jobban megfo-
gadjak, mert ezek végs6 soron - tel-
jes bizonysaggal valljuk — mind az &
eredményességlket szolgaljak.

N Mi az eddigi tapasztalat, a
partnerek mindig, minden-
ben kovetik az ajanlasaikat?

Partnereink dontéen elfogadjak javas-
latainkat, s6t gyakran véleményeztetik
vellink az inputanyag- és gépbeszer-
zéseiket, illetve igényt tartanak arra,
hogy kozosen allitsuk 6ssze a ter-
mesztett ndvények termesztéstechno-
A partneri kdrbe tartoznak olyanok is,
akiknek a Contivo™ programbol kifeje-
zetten egy bizonyos termék, vagy egy
bizonyos szaktanacsadasi momentum
az, ami fontos, mert csak arrél nem
rendelkeznek kell6 szakmai informaci-
oval, szaktudassal.

Végll vannak azok a gazdalkodok,

akik azeért orlilnek, hogy csatlakoztak
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a Contivo™ programhoz, mert igy sok-
kal kényelmesebb, egyszerlibb sza-
mukra a napi Ugyintézés, és a dontési
helyzetben van segité tarsuk.

N Kinek, mennyit kell fizetnie a
Contivo™ program szolgalta-
tasaiért? Hogyan torténik a
dijmegallapitas?

A szolgaltatas hektar alapu és teljes

naptari évre vonatkozik. A dij mértéke

figg a Syngenta termékvasarlastol.

Tehat, aki tobbet vasarol, kevesebb

szolgaltatasi dijat fizet. Alapvetéen

nem kell nagy dsszegekre gondolni,

a célunk az, hogy fenntartsuk a rend-

szert. A tapasztalat az, hogy ez a dijj

nem gatja az egyuttm(ikddésnek, mert
egy jo szakmai Otlettel vagy iranymu-
tatassal tdbbszérosen megtérdl.

N Mindegyik stratégiai partner
kiilon felkeresi a gazdalko-
dokat?

A Syngenta szakemberei kétheten-

te minden gazdalkodot felkeresnek.

Ha pedig olyan igények mertilnek fel,

melyhez a stratégiai partnereink va-
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lamelyike szikséges, arrol nekik egy
online fellileten kildink értesitést. igy
azutan kozvetlenul térténik meg a stra-
tégiai partner és a gazdalkod6 kdzott
az eseti kapcsolatfelvétel.

N Jatszunk el a gondolattal! Mi
torténne akkor, ha egy gaz-
dalkodo ugy szeretne részt
venni a Contivo™ program-
ban, hogy a stratégiai partne-
rek kozott szereplé egyik cég
termékére, szolgaltatasa-
ra nem tartana igényt, mert
adott esetbhen masra eskiid-
ne? Mindez kizaro ok lenne a
részvételre?

Természetese nem, mivel — mint mar

utaltam ra — minden gazdalkod¢ sza-

badon donthet, hogy a program al-
tal kinalt lehet6ségek kodzul mit vesz
igénybe. Egyebként is - mivel sze-
meélyre szabott a szaktanacsadas -
latjuk, ki, milyen termelési alapokkal,
milyen pénzlgyi forrasokkal, keretek-
kel rendelkezik, igy mire van szikseé-
ge és lehetSsége. Osszességében,
igyeksziink okszertien, mindig a helyi

lehetéségeknek megfeleléen a leg-
jobb ajanlast 6sszeallitani.

N~ A beszélgetést egy utolso
kérdéssel zarva. Az eddigi
tapasztalatok alapjan, helyi
szinten nézve, mas és mas
kihivassal talaljak a szakta-
nacsadok a kis- és nagyter-
meléknél szembe magukat?
Vagy nincs e téren kiilonb-
ség?

En személy szerint jelenleg 30 gaz-

dasag szaktanacsadasat latom el

a programban, amelyek kozott 300

és 3000 hektaros vaéllalkozas is van.

Alapvetéen eltéré problémai vannak

az egyeéni gazdalkodoknak és a nagy-

gazdasagoknak is, amelyeket mindig

a helytkon kell kezelni. A tapasztala-

taim alapjan, mig az egyéni gazdal-

kodoknal a tapanyag-utanpoétlas és

a talajmUvelési kérdések jelentenek

komoly fejtorést, addig a nagygazda-

sagoknal a munkaszervezés, a helyes
eszkozvalasztas terén lehet és kell

Ujat mutatni.

Koszonom a beszélgetést!

Bactofil készitménytunkkel. A
Contivo™ programban, de azon
kival is, hozzd tudunk jarulni a
gazdasigos novénytermesztés-
hez, valamint a talaj allapotanak
javitasihoz, leromlasanak lassita-
sahoz, megfékezéséhez” - fejtette
ki Daoda Zoltan.

A Yara Hungdria Kft. képvisele-
tében Kovacs Andris szaktanacs-
ado beszélt a hazankban 10 éve
jelen Iévo cégrol, amely évente 20
millid tonna mutragyat gyart és
forgalmaz a vilagban. ,70 termék-
kel probaljuk segiteni a gazdalko-
dokat, és remélem, hogy ez a
Contivo™ programon belul létre-
jott kapcsolat nagyon eredményes
és sikeres lesz.” - fogalmazott a
szakember.

Vaderstad gépek
a forgatasnélkiili
talajmiivelésre

Mivel a Contivo™ program a
versenyképes termelés mellett a
talajkimélé gazddlkodds elterjesz-
tését tlzte zdszlajara, igy nem

Birkas Marta professzor a talajkimélo miivelésrol beszélt

meglepd, hogy az allé gépbemu-
taton a Vaderstad munkagépeket
mutattak be a megjelent terme-
I6knek, mikdzben Dr. Birkas Mar-
ta, a Szent Istvdn Egyetem profesz-
szora is beszélt a helyes talajmuive-
lésrol.

A Vaderstad Kft. gépei kozott
ott volt tobbek koézott a Tempo
nagysebességli  szemenként-
vet6geép, de a Rapid és a Spirit
gabonavetégép is, valamint a

Cultus és a TopDown kultivator
és a Carrier tarcsa. A Viaderstad
Tempo R 12 tipusu vetd6gép
egyébként tavasszal egy vilagre-
kordot is felallitott, ugyanis az
eszkdzzel 306 hektaron vetettek
el napraforgot atlagosan 19 km/h
sebességgel egy bulgariai vetési
teszten.

#y Gribek Daniel,
Kosztolanyi Attila
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